
13. ROUSSET.
LFoundry Rousset
songe déjà 
à des développements
Inauguré le 14 octobre, le deuxième
site européen de la société alle-
mande LFoundry, repreneur en juin
de l’usine de semi-conducteurs
Atmel, à Rousset, évolue déjà.
L’outil de production intègre désor-
mais un process de fabrication dans
une technologie 110 nanomètres
(1 nm = 10-9 m) associé à des
solutions d’intégration de mémoires
embarquées. Un programme d’in-
vestissement de 40 M$ est égale-
ment à l’étude pour accroître dans
les trois ans les capacités du site,
actuellement de 4 200 tranches de
silicium par semaine. LFoundry va
recruter dans les prochains mois,
afin de pallier les 167 départs
volontaires (dont la plus grosse par-
tie attendue pour fin 2010) qui
découlent de la cession de l’usine
par Atmel. Le CE évalue le besoin à
environ 200 postes. LFoundry
Rousset emploie 750 personnes,

mais envisage de progressivement
monter à 800, au vu de ses carnets
de commandes. Outre ses partena-
riats avec Atmel et Inside
Contactless, la société aurait signé
un accord avec la start-up de circuits
intégrés Starchip (Meyreuil, 13).
Avec son siège et son usine de
Landshut, en Bavière (Allemagne)
où travaillent 350 personnes, la
société table pour 2010 sur un chif-
fre d’affaires de 120 M� et pour
2011 de 160 à 200 M�. JCB
PDG : Michael Lehnert. 
Président de LFoundry Rousset :
Jean-Pierre Delesse.

06. SOPHIA-ANTIPOLIS.
Myxyty prépare une
deuxième levée pour
son développement
international
A peine entamée, Myxyty veut boos-
ter son activité. La société spécialisée
dans les solutions M2M en matière
d'i-Domotique (sécurité, énergie,
santé…) vient de signer un partena-
riat avec Banque magnétique, le plus
important grossiste en matière

d’électronique grand public, et multi-
plie les contrats. Après Pixmania et
RueDuCommerce, Myxyty vient de
démarrer la diffusion de ses produits
chez Castorama et sera présente chez
Métro d’ici à décembre. D’autres
accords sont en cours de finalisation
auprès de grandes enseignes. En
parallèle, la société développe un
produit "milieu de gamme" qui
devrait sortir au cours du premier tri-
mestre 2011, pour compléter sa
gamme de deux produits. Et, malgré
une commercialisation débutée qu’en
septembre, Myxyty prévoit de réali-
ser un CA 2010 de plus de 500 K�.
Surtout, près d’un an après une pre-
mière levée de fonds de 500 K�

auprès de Delta Dore (SI 524), la
société prépare un nouveau tour de
table d’un montant équivalent, en
vue de son développement interna-
tional. "Dans un premier temps dans
les pays limitrophes comme l’Italie,
l’Espagne ou la Belgique, et nous
sommes en discussion pour aboutir
ensuite à des accords internationaux
pour nous implanter aux Etats-Unis",
confie Olivier Courtade, le président
de Myxyty, qui espère concrétiser
cette levée dans les tout prochains
mois. DA

13. GEMENOS.
Piscines groupe GA
continue d’émerger
Après un plongeon en 2009,
Piscines groupe sort la tête de l’eau.
Le spécialiste de la piscine en poly-
ester a en effet enregistré une
hausse de près de 25% du nombre
de piscines vendues, dépassant de
nouveau la barre des 3 000, pour
un CA semestriel de 21,4 M�

(+19,5% sur un an). Cette embellie,
qui fait suite à la première perte his-
torique du groupe de l’ordre de
1,2 M� l’année dernière, est princi-
palement due à une politique com-
merciale plus agressive. "Nous
avons multiplié les promotions et
les remises auprès de nos distribu-
teurs pour faire le dos rond face à la
crise", explique Jean-Michel Faurel,
le directeur financier du groupe. Et,
malgré un semblant de reprise
depuis le début de l’année, l’entre-
prise entend conserver une position
attentiste, ne prévoyant aucun nou-
veau modèle. Mais Piscines groupe
a toujours la volonté de trouver des
associés pour se développer au
niveau international et compléter
son dispositif de production, actuel-
lement de sept usines en France et
une au Maroc. D’autant que l’entre-
prise, qui se félicite d’avoir doublé
son quota de clients en dix ans en
le portant à 220, dispose d’une tré-
sorerie de plus de 10 M�, et pré-
voit d’être à nouveau à l’équilibre
cette année. DA

13. AIX-EN-PROVENCE.
De Beschart & Samson
veulent innover 
en phyto-épuration
De Beschart & Samson éco paysa-
gistes, jeune entreprise née en 2009
sur l’Arbois, en pépinière, déve-
loppe un projet de recherche appli-
cative dans le domaine de la phyto
épuration. Elle travaille avec des
partenaires qui ont déjà déposé des
brevets dans ce secteur. Ce projet
devrait voir le jour en 2011. Les
deux associés sont en train de mon-
ter un dossier de jeune entreprise
innovante. L’entreprise, qui a
actuellement une clientèle essentiel-
lement privée et située en grande
partie sur la Côte d’Azur et dans le
golfe de St Tropez, vise un dévelop-
pement dans la région d’Aix-
Marseille et dans le Luberon. Les
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COSMETIQUE 06. PUGET-SUR-ARGENS.

CRM international 
multiplie son activité par deux

RM international est spécialisée dans la fabrication de
matières premières naturelles d’origine végétale pour

la cosmétique. Très discrète jusque-là, elle a accepté de
sortir un peu de sa réserve. En phase avec la nouvelle
demande du marché, l’entreprise, qui a réalisé l’an dernier
un chiffre d’affaires de 4,3 M�, devrait voir son chiffre
d’affaires atteindre les 8 M� en 2010, et progresser encore
de 20 à 30% en 2011. Un résultat que Richard Watts,
PDG créateur de l’entreprise en 1996, attribue à la fois à
une nouvelle reconnaissance de son entreprise sur le mar-
ché, qui lui permet désormais d’attirer de grands noms du
secteur comme Estée Lauder, Revlon, Loréal, Avon … et
au travail réalisé depuis plusieurs années tant en externe,

avec le CNRS de Lyon, qu’en interne, pour prouver l’effica-
cité de ses produits. L’entreprise, qui a déménagé en 2008
pour disposer de locaux plus spacieux, a investi plus de
400 K� dans les équipements de son laboratoire et de
son outil de production. Trois personnes travaillent à la
R&D et deux au contrôle qualité. L’entreprise développe
deux activités, la fabrication de produits dérivés de l’huile
d’olive, comme l’Olive Squalane, l’Olive Unsaponifiable,
l’Olive Butter et la cire d’olive, et la fabrication de com-
plexes complètement végétaux pour la cosmétique. Elle a
pour clients aussi bien les grands de la cosmétique, que
les petites et moyennes entreprises toujours en quête d’in-
novation, et peut réaliser des produits spécifiques à la

demande de ses clients. CRM internatio-
nal réalise plus de 90% de son chiffre
d’affaires à l’export en direction de toute
l’Europe mais aussi des Etats-unis, du
Japon, du Brésil, de la Colombie, de la
Russie et de la Chine, ou encore de la
Turquie et de l’Iran. Présente sur tous les
grands salons internationaux, la société a
un réseau qui compte entre 20 et 30 dis-
tributeurs. Cinq nouveaux collaborateurs
sont venus grossir son effectif au cours 
de l’année. 
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Le nouveau laboratoire.

SI 721.QXD  22/10/10  11:03  Page 4

deux paysagistes travaillent dans
l’esprit du développement durable,
ils mettent en œuvre différents pro-
cédés innovants et écologiques,
comme l’implantation et la restaura-
tion d'une végétation localement
adaptée, une gestion de l’eau
incluant l’utilisation des techniques
de phyto-épuration, les aménage-
ments en bois locaux naturellement
résistants…  Ils se sont également
illustrés en lançant avec leurs
"Gnomes des Carpates", une nou-
velle version de nains de jardin
conçus à partir d’éléments naturels !
BS

13. MARSEILLE.
Altergis s'offre G TEC
Le Groupe Altergis, spécialiste de
l'énergie, du génie climatique et de
l'environnement, a complété sa cou-
verture régionale du Sud de la
France en mettant la main sur le
toulousain G TEC (Gestion technique
énergie climatique). Pour cela, il a
repris les parts du président sortant.
L'autre actionnaire, Christian Touja,
reste au capital et conserve son
poste de directeur général.
Spécialisé dans le domaine de la
gestion d'énergie avec exploitation
et maintenance des équipements de
production et de distribution de
chaleur et de froid, G TEC a réalisé
un chiffre d'affaires de 12 M�, pour
115 collaborateurs. Construit autour
de trois pôles (Ingénierie, construc-
tion et maintenance), Altergis
devrait réaliser pour l'année 2010
un chiffre d'affaires de 58 M�, pour
380 salariés. FM

13. AIX-EN-PROVENCE.
Deux nouveaux 
ensembles 
pour Vinci immobilier
L’agence aixoise du promoteur
constructeur Vinci immobilier pré-
pare la réalisation de deux nou-
veaux programmes immobiliers à
Aix. Ces deux ensembles verront le
jour sur des parcelles de terrains
situées chemin de Bouenhoure. La
première résidence totalisera
53 appartements tandis que la
seconde sera composée de 72 loge-
ments. Pour ces deux opérations, la
mission de maîtrise d’œuvre a été
confiée au cabinet d’architecture
marseillais Aria. Les demandes de
permis de construire sont en cours
d’instruction. Pour l'heure, la pro-
grammation concernant la mise en
chantier n'a pas encore été arrêtée.

Dans le meilleur des cas, la com-
mercialisation devrait être engagée
début 2011. Les consultations des
entreprises pourraient intervenir au
second trimestre 2011. Les travaux,
quant à eux, devraient être engagés
dans le courant du second semestre
suivant. PB

13. MARSEILLE.
Bouygues immobilier
prépare 282 logements
dans le 13
L’agence marseillaise de Bouygues
immobilier pilote trois nouveaux
programmes immobiliers à
Marseille. Elle envisage d’édifier une
résidence BBC de 103 logements,
entre la rue Xavier Progin et la rue
Auger. Le projet architectural a été
confié au cabinet Maury et Ventura.
Il est question de créer une rési-
dence de 97 logements à hauteur
du 56 chemin de la Pageotte. Le
maître d’œuvre est l’architecte mar-
seillais Fabrice Dossetti. Enfin, le
troisième ensemble devrait voir le
jour à hauteur du 35 de la rue Le
Chatelier où il est question de bâtir
un immeuble collectif de 58 appar-
tements. Ces dossiers en sont au
stade de la demande de permis de
construire. Les chantiers pourraient

être engagés au second semestre
2011. Par ailleurs, l’agence aixoise
du promoteur a programmé la réali-
sation d’un ensemble totalisant
24 appartements situé, chemin de la
Plaine des dés. La mission de maî-
trise d’œuvre a été confiée au cabi-
net d’architecture AT2A basé à Aix.
Le chantier pourrait être engagé au
second trimestre 2011. PB

13. MARSEILLE.
Bourbon se désengage
de l'activité vrac
Après la vente des vraquiers,
Bourbon a annoncé vouloir céder
son activité d'opérateur de transport
de Vrac à Jean-Louis Bottaro qui
fonda Sétaf-Saget en 1968. Le
groupe marseillais ne conserverait
en propriété que le cimentier
Endeavor mis en service en juin
2009 et affrété sur un contrat long
terme par Lafarge. Avec cette ces-
sion, qui devrait être effective avant
la fin de l'année et dégagerait une
plus-value d'environ 10 M�,
Bourbon achève son recentrage. Le
groupe maritime français souhaite
se concentrer uniquement sur le sec-

teur des services à l'offshore.
L'accord signé avec Genco doit déjà
lui rapporter 545 M$, réinvestis
dans son plan stratégique. Ce der-
nier doit lui permettre, grâce à un
investissement de 2 Md$, d'aligner
à l'horizon 2015 une flotte de
600 navires et devenir le numéro 1
mondial du secteur. MDA

MARITIME
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IMPRIMERIE 13. GEMENOS.

Provetiq industrie va reprendre
Idétiq et poursuit sa dynamique

rovetiq industrie maintient son mouvement.
Anciennement nommée Provence étiquettes et
adhésifs, la société, spécialisée dans la fabrication

d’étiquettes adhésives et l’impression de rubans d’em-
ballage, avait déjà réalisé un premier coup d’éclat en
reprenant Sud étiquettes industrie en décembre dernier
(SI 687), devant le tribunal de commerce. Et ce, deux ans
après avoir été confrontée à un plan de sauvegarde et
avoir réorganisé son activité. Provetiq industrie s’apprête
désormais à reprendre une nouvelle société, Idétiq, basée
à La Ciotat et spécialisée dans l’identification et les systè-

mes d’étiquetage. Un rachat qui va accroître les compé-
tences d’identification de Provétiq, qui envisage "d’autres
reprises en cas d’opportunités régionales". La nouvelle
entité (CA consolidé 2010 : 7 M�, effectif : 46) consti-
tuera déjà le plus important fabricant régional d’étiquettes
adhésives. 
BIENTÔT, LE REGROUPEMENT. D’ici à novembre, la
société va déménager et regrouper toutes ses activités sur
l’ancien site de 2 500 m2 de Sud étiquettes, dans la ZI de
Gémenos, pour un montant global de 200 K�. "On va
ensuite optimiser notre production, être multi process et
investir 600 K� d’ici au deuxième trimestre 2011 dans de
nouvelles technologies", annonce Philippe Helmuth. Le
président et actionnaire majoritaire du groupe se félicite
également de l’obtention de la certification ISO 9001 et de
la mise en place d’une démarche "imprim’vert", de façon à
"augmenter notre influence sur le marché de la cosméto-
logie et de la pharmacie, où il y a de très belles opportu-
nités, tout en maintenant notre activité dans l’agroalimen-
taire". Ainsi, après avoir consolidé sa part de marché avec
de gros donneurs d’ordre (La Fermière, Turenne Lafayette,
L’Occitane, Haribo…), Provetiq industrie veut remporter de
nouveaux marchés pour lesquels la société était trop
petite auparavant  
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600 M�
C'est le montant total estimé
de l'impact du blocage du
port de Marseille sur l'éco-
nomie du territoire, pour le
mois d'octobre. La grève coû-
terait chaque jour 350 K�

de chiffre d'affaires à la
filière maritime. Pour l'in-
dustrie pétrolière la perte
atteindrait 34 M� après
21 jour de blocage, 550 M�

pour l'industrie chimique,
4 M� pour les commerces
du centre-ville et près de
40 M� pour les TPE/PME
du territoire.

LE CHIFFRE
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13. ROUSSET.
LFoundry Rousset
songe déjà 
à des développements
Inauguré le 14 octobre, le deuxième
site européen de la société alle-
mande LFoundry, repreneur en juin
de l’usine de semi-conducteurs
Atmel, à Rousset, évolue déjà.
L’outil de production intègre désor-
mais un process de fabrication dans
une technologie 110 nanomètres
(1 nm = 10-9 m) associé à des
solutions d’intégration de mémoires
embarquées. Un programme d’in-
vestissement de 40 M$ est égale-
ment à l’étude pour accroître dans
les trois ans les capacités du site,
actuellement de 4 200 tranches de
silicium par semaine. LFoundry va
recruter dans les prochains mois,
afin de pallier les 167 départs
volontaires (dont la plus grosse par-
tie attendue pour fin 2010) qui
découlent de la cession de l’usine
par Atmel. Le CE évalue le besoin à
environ 200 postes. LFoundry
Rousset emploie 750 personnes,

mais envisage de progressivement
monter à 800, au vu de ses carnets
de commandes. Outre ses partena-
riats avec Atmel et Inside
Contactless, la société aurait signé
un accord avec la start-up de circuits
intégrés Starchip (Meyreuil, 13).
Avec son siège et son usine de
Landshut, en Bavière (Allemagne)
où travaillent 350 personnes, la
société table pour 2010 sur un chif-
fre d’affaires de 120 M� et pour
2011 de 160 à 200 M�. JCB
PDG : Michael Lehnert. 
Président de LFoundry Rousset :
Jean-Pierre Delesse.

06. SOPHIA-ANTIPOLIS.
Myxyty prépare une
deuxième levée pour
son développement
international
A peine entamée, Myxyty veut boos-
ter son activité. La société spécialisée
dans les solutions M2M en matière
d'i-Domotique (sécurité, énergie,
santé…) vient de signer un partena-
riat avec Banque magnétique, le plus
important grossiste en matière

d’électronique grand public, et multi-
plie les contrats. Après Pixmania et
RueDuCommerce, Myxyty vient de
démarrer la diffusion de ses produits
chez Castorama et sera présente chez
Métro d’ici à décembre. D’autres
accords sont en cours de finalisation
auprès de grandes enseignes. En
parallèle, la société développe un
produit "milieu de gamme" qui
devrait sortir au cours du premier tri-
mestre 2011, pour compléter sa
gamme de deux produits. Et, malgré
une commercialisation débutée qu’en
septembre, Myxyty prévoit de réali-
ser un CA 2010 de plus de 500 K�.
Surtout, près d’un an après une pre-
mière levée de fonds de 500 K�

auprès de Delta Dore (SI 524), la
société prépare un nouveau tour de
table d’un montant équivalent, en
vue de son développement interna-
tional. "Dans un premier temps dans
les pays limitrophes comme l’Italie,
l’Espagne ou la Belgique, et nous
sommes en discussion pour aboutir
ensuite à des accords internationaux
pour nous implanter aux Etats-Unis",
confie Olivier Courtade, le président
de Myxyty, qui espère concrétiser
cette levée dans les tout prochains
mois. DA

13. GEMENOS.
Piscines groupe GA
continue d’émerger
Après un plongeon en 2009,
Piscines groupe sort la tête de l’eau.
Le spécialiste de la piscine en poly-
ester a en effet enregistré une
hausse de près de 25% du nombre
de piscines vendues, dépassant de
nouveau la barre des 3 000, pour
un CA semestriel de 21,4 M�

(+19,5% sur un an). Cette embellie,
qui fait suite à la première perte his-
torique du groupe de l’ordre de
1,2 M� l’année dernière, est princi-
palement due à une politique com-
merciale plus agressive. "Nous
avons multiplié les promotions et
les remises auprès de nos distribu-
teurs pour faire le dos rond face à la
crise", explique Jean-Michel Faurel,
le directeur financier du groupe. Et,
malgré un semblant de reprise
depuis le début de l’année, l’entre-
prise entend conserver une position
attentiste, ne prévoyant aucun nou-
veau modèle. Mais Piscines groupe
a toujours la volonté de trouver des
associés pour se développer au
niveau international et compléter
son dispositif de production, actuel-
lement de sept usines en France et
une au Maroc. D’autant que l’entre-
prise, qui se félicite d’avoir doublé
son quota de clients en dix ans en
le portant à 220, dispose d’une tré-
sorerie de plus de 10 M�, et pré-
voit d’être à nouveau à l’équilibre
cette année. DA

13. AIX-EN-PROVENCE.
De Beschart & Samson
veulent innover 
en phyto-épuration
De Beschart & Samson éco paysa-
gistes, jeune entreprise née en 2009
sur l’Arbois, en pépinière, déve-
loppe un projet de recherche appli-
cative dans le domaine de la phyto
épuration. Elle travaille avec des
partenaires qui ont déjà déposé des
brevets dans ce secteur. Ce projet
devrait voir le jour en 2011. Les
deux associés sont en train de mon-
ter un dossier de jeune entreprise
innovante. L’entreprise, qui a
actuellement une clientèle essentiel-
lement privée et située en grande
partie sur la Côte d’Azur et dans le
golfe de St Tropez, vise un dévelop-
pement dans la région d’Aix-
Marseille et dans le Luberon. Les
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COSMETIQUE 06. PUGET-SUR-ARGENS.

CRM international 
multiplie son activité par deux

RM international est spécialisée dans la fabrication de
matières premières naturelles d’origine végétale pour

la cosmétique. Très discrète jusque-là, elle a accepté de
sortir un peu de sa réserve. En phase avec la nouvelle
demande du marché, l’entreprise, qui a réalisé l’an dernier
un chiffre d’affaires de 4,3 M�, devrait voir son chiffre
d’affaires atteindre les 8 M� en 2010, et progresser encore
de 20 à 30% en 2011. Un résultat que Richard Watts,
PDG créateur de l’entreprise en 1996, attribue à la fois à
une nouvelle reconnaissance de son entreprise sur le mar-
ché, qui lui permet désormais d’attirer de grands noms du
secteur comme Estée Lauder, Revlon, Loréal, Avon … et
au travail réalisé depuis plusieurs années tant en externe,

avec le CNRS de Lyon, qu’en interne, pour prouver l’effica-
cité de ses produits. L’entreprise, qui a déménagé en 2008
pour disposer de locaux plus spacieux, a investi plus de
400 K� dans les équipements de son laboratoire et de
son outil de production. Trois personnes travaillent à la
R&D et deux au contrôle qualité. L’entreprise développe
deux activités, la fabrication de produits dérivés de l’huile
d’olive, comme l’Olive Squalane, l’Olive Unsaponifiable,
l’Olive Butter et la cire d’olive, et la fabrication de com-
plexes complètement végétaux pour la cosmétique. Elle a
pour clients aussi bien les grands de la cosmétique, que
les petites et moyennes entreprises toujours en quête d’in-
novation, et peut réaliser des produits spécifiques à la

demande de ses clients. CRM internatio-
nal réalise plus de 90% de son chiffre
d’affaires à l’export en direction de toute
l’Europe mais aussi des Etats-unis, du
Japon, du Brésil, de la Colombie, de la
Russie et de la Chine, ou encore de la
Turquie et de l’Iran. Présente sur tous les
grands salons internationaux, la société a
un réseau qui compte entre 20 et 30 dis-
tributeurs. Cinq nouveaux collaborateurs
sont venus grossir son effectif au cours 
de l’année. 
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13. ROUSSET.
LFoundry Rousset
songe déjà 
à des développements
Inauguré le 14 octobre, le deuxième
site européen de la société alle-
mande LFoundry, repreneur en juin
de l’usine de semi-conducteurs
Atmel, à Rousset, évolue déjà.
L’outil de production intègre désor-
mais un process de fabrication dans
une technologie 110 nanomètres
(1 nm = 10-9 m) associé à des
solutions d’intégration de mémoires
embarquées. Un programme d’in-
vestissement de 40 M$ est égale-
ment à l’étude pour accroître dans
les trois ans les capacités du site,
actuellement de 4 200 tranches de
silicium par semaine. LFoundry va
recruter dans les prochains mois,
afin de pallier les 167 départs
volontaires (dont la plus grosse par-
tie attendue pour fin 2010) qui
découlent de la cession de l’usine
par Atmel. Le CE évalue le besoin à
environ 200 postes. LFoundry
Rousset emploie 750 personnes,

mais envisage de progressivement
monter à 800, au vu de ses carnets
de commandes. Outre ses partena-
riats avec Atmel et Inside
Contactless, la société aurait signé
un accord avec la start-up de circuits
intégrés Starchip (Meyreuil, 13).
Avec son siège et son usine de
Landshut, en Bavière (Allemagne)
où travaillent 350 personnes, la
société table pour 2010 sur un chif-
fre d’affaires de 120 M� et pour
2011 de 160 à 200 M�. JCB
PDG : Michael Lehnert. 
Président de LFoundry Rousset :
Jean-Pierre Delesse.

06. SOPHIA-ANTIPOLIS.
Myxyty prépare une
deuxième levée pour
son développement
international
A peine entamée, Myxyty veut boos-
ter son activité. La société spécialisée
dans les solutions M2M en matière
d'i-Domotique (sécurité, énergie,
santé…) vient de signer un partena-
riat avec Banque magnétique, le plus
important grossiste en matière

d’électronique grand public, et multi-
plie les contrats. Après Pixmania et
RueDuCommerce, Myxyty vient de
démarrer la diffusion de ses produits
chez Castorama et sera présente chez
Métro d’ici à décembre. D’autres
accords sont en cours de finalisation
auprès de grandes enseignes. En
parallèle, la société développe un
produit "milieu de gamme" qui
devrait sortir au cours du premier tri-
mestre 2011, pour compléter sa
gamme de deux produits. Et, malgré
une commercialisation débutée qu’en
septembre, Myxyty prévoit de réali-
ser un CA 2010 de plus de 500 K�.
Surtout, près d’un an après une pre-
mière levée de fonds de 500 K�

auprès de Delta Dore (SI 524), la
société prépare un nouveau tour de
table d’un montant équivalent, en
vue de son développement interna-
tional. "Dans un premier temps dans
les pays limitrophes comme l’Italie,
l’Espagne ou la Belgique, et nous
sommes en discussion pour aboutir
ensuite à des accords internationaux
pour nous implanter aux Etats-Unis",
confie Olivier Courtade, le président
de Myxyty, qui espère concrétiser
cette levée dans les tout prochains
mois. DA

13. GEMENOS.
Piscines groupe GA
continue d’émerger
Après un plongeon en 2009,
Piscines groupe sort la tête de l’eau.
Le spécialiste de la piscine en poly-
ester a en effet enregistré une
hausse de près de 25% du nombre
de piscines vendues, dépassant de
nouveau la barre des 3 000, pour
un CA semestriel de 21,4 M�

(+19,5% sur un an). Cette embellie,
qui fait suite à la première perte his-
torique du groupe de l’ordre de
1,2 M� l’année dernière, est princi-
palement due à une politique com-
merciale plus agressive. "Nous
avons multiplié les promotions et
les remises auprès de nos distribu-
teurs pour faire le dos rond face à la
crise", explique Jean-Michel Faurel,
le directeur financier du groupe. Et,
malgré un semblant de reprise
depuis le début de l’année, l’entre-
prise entend conserver une position
attentiste, ne prévoyant aucun nou-
veau modèle. Mais Piscines groupe
a toujours la volonté de trouver des
associés pour se développer au
niveau international et compléter
son dispositif de production, actuel-
lement de sept usines en France et
une au Maroc. D’autant que l’entre-
prise, qui se félicite d’avoir doublé
son quota de clients en dix ans en
le portant à 220, dispose d’une tré-
sorerie de plus de 10 M�, et pré-
voit d’être à nouveau à l’équilibre
cette année. DA

13. AIX-EN-PROVENCE.
De Beschart & Samson
veulent innover 
en phyto-épuration
De Beschart & Samson éco paysa-
gistes, jeune entreprise née en 2009
sur l’Arbois, en pépinière, déve-
loppe un projet de recherche appli-
cative dans le domaine de la phyto
épuration. Elle travaille avec des
partenaires qui ont déjà déposé des
brevets dans ce secteur. Ce projet
devrait voir le jour en 2011. Les
deux associés sont en train de mon-
ter un dossier de jeune entreprise
innovante. L’entreprise, qui a
actuellement une clientèle essentiel-
lement privée et située en grande
partie sur la Côte d’Azur et dans le
golfe de St Tropez, vise un dévelop-
pement dans la région d’Aix-
Marseille et dans le Luberon. Les
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COSMETIQUE 06. PUGET-SUR-ARGENS.

CRM international 
multiplie son activité par deux

RM international est spécialisée dans la fabrication de
matières premières naturelles d’origine végétale pour

la cosmétique. Très discrète jusque-là, elle a accepté de
sortir un peu de sa réserve. En phase avec la nouvelle
demande du marché, l’entreprise, qui a réalisé l’an dernier
un chiffre d’affaires de 4,3 M�, devrait voir son chiffre
d’affaires atteindre les 8 M� en 2010, et progresser encore
de 20 à 30% en 2011. Un résultat que Richard Watts,
PDG créateur de l’entreprise en 1996, attribue à la fois à
une nouvelle reconnaissance de son entreprise sur le mar-
ché, qui lui permet désormais d’attirer de grands noms du
secteur comme Estée Lauder, Revlon, Loréal, Avon … et
au travail réalisé depuis plusieurs années tant en externe,

avec le CNRS de Lyon, qu’en interne, pour prouver l’effica-
cité de ses produits. L’entreprise, qui a déménagé en 2008
pour disposer de locaux plus spacieux, a investi plus de
400 K� dans les équipements de son laboratoire et de
son outil de production. Trois personnes travaillent à la
R&D et deux au contrôle qualité. L’entreprise développe
deux activités, la fabrication de produits dérivés de l’huile
d’olive, comme l’Olive Squalane, l’Olive Unsaponifiable,
l’Olive Butter et la cire d’olive, et la fabrication de com-
plexes complètement végétaux pour la cosmétique. Elle a
pour clients aussi bien les grands de la cosmétique, que
les petites et moyennes entreprises toujours en quête d’in-
novation, et peut réaliser des produits spécifiques à la

demande de ses clients. CRM internatio-
nal réalise plus de 90% de son chiffre
d’affaires à l’export en direction de toute
l’Europe mais aussi des Etats-unis, du
Japon, du Brésil, de la Colombie, de la
Russie et de la Chine, ou encore de la
Turquie et de l’Iran. Présente sur tous les
grands salons internationaux, la société a
un réseau qui compte entre 20 et 30 dis-
tributeurs. Cinq nouveaux collaborateurs
sont venus grossir son effectif au cours 
de l’année. 

Béatrice Somville
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Le nouveau laboratoire.
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